
 

 

 



 

 

 

• Sumário 

 

Introdução ............................................................................................................................  5 

Como fazer da venda de bolos de pote um sucesso? ............................................................. 7 

Por quanto vender seus bolos de pote? .............................................................................. 10 

Calculando o seu custo de produção .................................................................................. 12 

Materiais necessários para a produção do bolo de pote ...................................................... 14 

Lista de materiais para produção de bolo de pote ............................................................... 16 

Montagem do bolo de pote ............................................................................................... 18 

Montando o bolo de pote perfeito passo a passo................................................................ 20 

Receitas incríveis de bolo de pote ...................................................................................... 22 

Bolos de pote mais vendidos ............................................................................................. 24 

Opções Salgadas ............................................................................................................... 60 

Conclusão ......................................................................................................................... 68 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

Aviso Legal 

 Este eBook foi escrito exclusivamente para fins informativos. Todos os esforços foram realizados para 

torna-lo o mais completo e preciso possível. No entanto, pode haver pequenos erros de tipografia ou 

conteúdo, não intencionais. Além disso, este eBook fornece informações apenas até a referida data de 

publicação, devendo ser usado como um guia e não como a fonte final.  

O objetivo deste eBook é educar. O autor e o editor não garantem que as informações contidas neste 

eBook estejam totalmente completas e não serão responsáveis por quaisquer erros ou omissões. O 

autor e o editor não terão responsabilidades nem obrigações perante qualquer pessoa ou entidade com 

relação a qualquer prejuízo ou dano causado ou supostamente causado direta ou indiretamente por 

este eBook. 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 



 

 

 

 

Sobre o Autor 

 [SEU NOME] é um empreendedor residente no [SEU PAÍS], que adora compartilhar conhecimento e 

ajudar outras pessoas no tópico referente a [TÓPICO]. [SEU NOME] é uma pessoa dedicada, que sempre 

se esforça ao máximo para ir além.  

Uma Mensagem de [SEU NOME] 

 "Eu acredito que não há segredos para se tornar bem sucedido na vida. E eu realmente creio que o 

resultado do verdadeiro sucesso na vida é proveniente do trabalho duro, da preparação e, o mais 

importante de tudo, do aprendizado através das falhas.”  

Se você quiser saber mais sobre [SEU NOME], por favor visite: 

 [SEU WEBSITE] 

 

 

 



 

 

 



 

 

 

Introdução 

Introdução 

A produção de bolos de pote para vender pode ser exatamente a chance que você procurava 
para mudar sua vida, complementar sua renda ou investir e iniciar algo novo. Com os bolos de 
pote, você deixará para trás os momentos de aperto financeiro e poderá começar uma nova vida, 
realizada e feliz. 

Neste eBook você saberá como ganhar dinheiro com a produção de bolos de pote, receberá dicas 
para que suas vendas sejam um verdadeiro sucesso e terá acesso a receitas incríveis para 
começar com o pé direito a sua produção. Aprender a produzir bolos de pote para vender é uma 
oportunidade de negócio altamente lucrativa, podendo render até mais de 5 mil reais 
mensalmente. Esta é a chance que muitas pessoas gostariam de ter e está inteiramente nas suas 
mãos com este eBook completo sobre a venda e produção de bolos de pote. 

 Aproveite todo o conteúdo que encontrará aqui, coloque em prática e trabalhe duro para 
conquistar seus sonhos, mesmo que, inicialmente, tudo possa parecer um pouco assustador para 
você. Esta é a sua oportunidade para mudar de vida para melhor por completo. 

 Boa leitura! 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  



 

 

 



 

 

 
 
 
 
Como fazer da venda de bolos de pote um sucesso? 

Mesmo sendo uma opção de negócio simples e prática de se iniciar, existem pessoas que ainda cometem 

erros ao iniciar um negócio com bolos de pote e não conseguem alcançar o sucesso.  

Enquanto isso, outros já conquistam excelentes resultados, conseguindo chegar até mais de 5 mil reais de 

ganhos mensais, apenas vendendo bolos de pote como uma renda extra.  

Sem dúvida, a diferença entre esses dois tipos de empreendedores é enorme, onde um alcança o sucesso 

com suas vendas e o outro não.  

Portanto, para aumentar as suas chances de sucesso, siga as dicas abaixo e conquiste o sucesso com suas 

vendas de bolo de pote. 

1.Antes de começar seu negócio, estude bastante sobre bolos de pote 

 Muitas das pessoas que são um verdadeiro sucesso de vendas de bolo de pote, começaram fazendo um 

curso presencial, um curso em vídeo ou estudaram algum livro digital como este. São pessoas que se 

prepararam bem para dar início ao seu negócio lucrativo.  

Não existe qualquer tipo de diferença entre um negócio comum e o negócio de bolos de pote. É necessária 

toda uma preparação antes de dar início ao negócio, para enfim conquistar o sucesso. E, claro, você não 

deverá ficar limitado apenas com o conhecimento que possui. Você deve buscar novos conhecimentos, 

novas dicas e ouvir pessoas que já conhecem o ramo e já tem sucesso nesse negócio. 

2. Faça a divulgação nas redes sociais 

A divulgação através das redes sociais é uma excelente forma de atrair a atenção dos clientes para o seu 

novo negócio. Se você quer ter sucesso com sua venda de bolos de pote, deve explorar ao máximo o uso 

das redes sociais para ajudar no seu crescimento.  

Você pode usar o Instagram e o Facebook para divulgar e oferecer seus bolos. Escolha um dos dois ou 

ambos e comece a divulgar o seu trabalho. Lembre-se de incluir seu número ou link para Whatsapp, 

proporcionando uma maior interação com seus clientes e aumentando os pedidos e encomendas. 

 

 

 

 



 

 

 

3. Produza receitas diferenciadas 

Além da etapa acima, você também pode atrair clientes e criar até mesmo um apelo exclusivo na 

produção de bolos de pote, com receitas diferenciadas. 

 Muitas pessoas trabalham produzindo apenas os sabores tradicionais, ou sempre os mesmos sabores. 

Por isso, você tem a oportunidade de variar os sabores e oferecer novas opções aos seus clientes. Para 

isso, você pode aprender novas receitas, receitas gourmet e até mesmo receitas com sabores únicos para 

sua produção. 

Com isso, você agrada seus clientes atuais e chama novos clientes para o seu negócio.  

O bolo de pote sabor biscoito Oreo é um exemplo perfeito, que pode aumentar muito a procura pelos 

seus produtos. Ou até mesmo uma versão fit de bolos de pote. Já imaginou o quanto essa produção seria 

interessante para você oferecer aos seus clientes? 

4. Seja educado(a) com os clientes 

O atendimento também é, sem dúvidas, um diferencial para quem busca o sucesso no mercado dos bolos 

de pote e esse item jamais poderia ficar de fora da lista.  

Você precisa criar um bom relacionamento com seus clientes para que eles voltem a realizar novas 

compras e encomendas.  

Tenha carisma, educação, uma boa conversa e tudo isso fidelizará seus clientes. 

5. Venda em determinados locais 

Durante essa etapa você precisará de paciência, pois será necessário testar, analisar e identificar os 

melhores locais para vender seus bolos de pote. 

 Você também pode usar seu carro e sair para vender os bolos, até encontrar um local onde as vendas 

sejam boas. Pode ser que o local seja uma pracinha, uma praia, ou próximo a um ponto de ônibus. Lembre-

se que sempre é importante testar o local para ver o que funciona melhor para você. 



 

 

apenas vendendo deas suas chances de sucesso, siga as dicas abaixo e conquiste pote.‘ 



 

 

 

Por quanto vender seus bolos de pote? 

 Diversas pessoas que estão começando a vender bolo de pote tem essa dúvida. Como calcular por quanto 

devem vender seus bolos de pote? Essa é uma dúvida comum entre as pessoas que trabalham com 

produção e venda de produtos próprios, pois temem acabar tendo prejuízo no final das contas.  

A seguir, você vai encontrar a melhor forma de calcular o valor do seu bolo de pote. Você pode aplicar 

essas dicas e não acabará no prejuízo com a venda dos seus bolos. Pelo contrário, você poderá até mesmo 

vender mais do que o esperado e, o melhor, com lucro. 

Qual valor vender seu bolo de pote? 

O valor do bolo de pote varia bastante, dependendo da região, do tipo de bolo que está sendo vendido e 

do tamanho e decoração dos potes. Você encontra no mercado bolos de pote vendidos por preços que 

variam entre R$ 3,00 e R$ 9,00 para o consumidor final. 

Os tamanhos de pote mais comuns utilizados para a produção do bolo são os potes de 250ml, que 

costumam ser vendidos por até R$ 5,00. É comum encontrar pessoas que trabalham com bolo de pote 

vendendo seus produtos nessa faixa de preço.  

Você pode fazer uma pesquisa e basear o valor do seu bolo de pote nos valores praticados pelas outras 

pessoas no mercado, mas apenas como comparativo. Porém, não considere esse valor para ser o seu. 

Use-o apenas como orientação, pois você precisa realmente fazer um cálculo do seu próprio produto para 

definir o valor real pelo qual irá vender. 

 O essencial para definir o valor do bolo de pote é o custo de produção. Com isso em mãos, você já está a 

um passo de saber o valor que irá cobrar pelo seu bolo de pote. 

 

 

 



 

 

O esforço e disciplina valem muito à pena, você cuidando de sua pele oleosatarde.Depois leve ao  


