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Sobre o Autor 

[SEU NOME] é um empreendedor residente no [SEU PAÍS], que adora 
compartilhar conhecimento e ajudar outras pessoas no tópico referente 
a [TÓPICO]. 

[SEU NOME] é uma pessoa dedicada, que sempre se esforça ao 
máximo para ir além. Palavras De Sabedoria de [SEU NOME]  

"Eu acredito que não há segredos para se tornar bem-sucedido na vida. 
E eu realmente acredito que o resultado do verdadeiro sucesso na vida 
é proveniente do trabalho duro, da preparação e, o mais importante de 
tudo, do aprendizado através das falhas.”  

Se você quiser saber mais sobre [SEU NOME], por favor visite: 

[SEU WEBSITE] 

 



 

A partir de agora começa a nossa jornada em busca de ajudar você a 
aumentar o seu score de crédito e, claro, lhe ajudar a conseguir ter crédito 
no mercado, financiamentos ou adquirir o bem que tanto gostaria. O Guia 
Aumente Seu Score é um manual onde é revelado o processo que você 
deve executar para voltar a ter o seu score alto novamente. Lembrando 
que se você não seguir o passo a passo que relatamos aqui, se tornará 
improvável que seu score volte a subir, por isso, a sua contribuição é 
primordial. É importante que esteja ciente que o seu resultado depende 
única e exclusivamente de você e que este guia é apenas um passo inicial 
para você começar a obter melhores chances de conseguir crédito no 
mercado. 

Este E-book é rico em conteúdo sobre 
análise de crédito. 

É um conteúdo que buscamos criar em 
forma de passo a passo, ou seja, a sua 
jornada aqui possui um início,um meio 
e um fim. 

Imagine este guia como um tratamento 
odontológico: quando os dentes são 
tortos você coloca o aparelho, passado 
um certo tempo você percebe a 
melhora, e após isso, você remove o 
aparelho e continua a realizar 
limpezas, escovar diariamente e assim 
por diante. 

O Guia Aumente Seu Score tem o 
mesmo princípio! 

Você começa agora, vai seguindo o 
que ensinamos e depois de tudo feito, apenas seguirá alguns conselhos 
que lhe daremos para que não tenha mais problemas com o seu score. 

Neste guia você vai solucionar as seguintes questões: 

• O que é o score em si? Como funciona o score? 

• O que é verdade ou mito sobre seu score? Como ter um score alto? 

• O que fazer para o score nunca abaixar? 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

Agora, chegamos no momento de você começar a entender como 
funciona o score realmente, o que o define, como é formado e um pouco 
mais de sua história. Esta parte do nosso Guia é importante para que você 
compreenda todo o resto. 

Se você utiliza redes sociais como Facebook, Instagram entre outras do 
tipo, já deve ter percebido que é comum que alguns brasileiros reclamem 
de tudo e de todos. 

Sobre o score não é muito diferente. 

Primeiramente, você precisa saber que a história do score nem começou 
no Brasil. Para ser ainda mais exato, a palavra Score nem é brasileira , 
ela é inglesa e em português significa pontuação. O Serasa também não 
é brasileiro, ele veio de fora, assim como o SPC. 

Vamos falar primeiramente do Serasa e em 
seguida do SPC.  

O Serasa nasceu em 1968, como uma 
organização fundada pela Febraban e que, 
caso não saiba, é a Federação Brasileira dos 
Bancos, atualmente. Ao ser fundada, a ideia 
era que um órgão só pudesse reunir os dados 
dos credores, para que os bancos pudessem 



 

analisar aqueles que mais tinham hábito de pagar as contas em dia e 
aqueles que não possuíam este hábito. Mas era algo bem mais simples 
do que é hoje e não possuía o tal score ainda, isso só veio algumas 
décadas depois. 

 

Com o tempo, o Serasa se tornou uma empresa e, em 2007, foi adquirido 
por um grupo irlandês de nome Experian, surgindo então o nome, Serasa 
Experian. A sua criação não possui muitos fatos relevantes e o que é mais 
importante que você saiba é que ela oferece 22 tipos de análises 
diferentes para o mercado, fatura alguns bilhões de reais por causa disso 
e como você leu acima, ela foi criada pelos bancos. 

 

Ou seja, a sua análise em si tem mais poder através dos bancos do que 
em lojas. O SPC, por sua vez, surgiu em 1955, pela Associação Comercial 
de São Paulo e tinha o foco similar ao do Serasa. Porém, a sua 
preocupação era com os lojistas que vendiam os seus produtos através 
dos famosos carnês de pagamento. A ideia na sua fundação era evitar 
inadimplência, ou os famosos “golpes na praça”, o que acontecia quando 
um cliente devia a uma loja, mas vivia comprando em outras sem parar, 
algo que graças ao SPC foi diminuindo ao longo dos anos. 


